
Les raisons qui justifient le choix  

de BMO Gestion mondiale d’actifs comme 

partenaire de choix sont nombreuses. 

Voici les trois principales. 



QUE DEVEZ-VOUS SAVOIR À NOTRE SUJET? 

Nous sommes un partenaire qui a fait ses preuves,  

qui innove pour vous faire gagner du temps, qui prend 

en compte les changements à la réglementation et  

les pressions sur les prix, qui entame des conversations 

sur les honoraires avec vos clients et qui utilise  

les médias sociaux pour vous démarquer. Nous adoptons 

une approche objective et sommes prêts à élaborer  

des stratégies de gestion active et passive dans le cadre 

de modèles à base d’honoraires ou de commissions. 

Nous sommes à l’écoute. Nous élaborons des solutions 

de placement qui conviennent à votre clientèle. Nous 

perpétuons une tradition vieille de 200 ans en laquelle 

vos clients ont foi. Nous sommes l’un des gestionnaires 

d’actifs qui connaissent la plus forte croissance  

dans le monde. À ce titre, nous vous faisons profiter  

de notre vaste expérience et de notre souplesse digne 

d’une petite société. 

Tout cela sous un même toit. 

bmo.com/gma/ca/conseiller

Solutions novatrices

Démarche axée sur  
le conseiller

Perspective mondiale



BMO Gestion mondiale d’actifs s’emploie à créer  

des solutions de placement qui ne font pas que 

répondre à la demande du marché – elles l’anticipent. 

Une gamme de fonds sans pareil ayant dégagé 

d’excellents rendements corrigés du risque permet  

de proposer une solution sur mesure à chacun  

de vos clients, de mettre le conseiller en confiance  

et d’aborder des sujets importants touchant  

les thèmes mondiaux, la gestion active et passive,  

les stratégies d’atténuation du risque, la production 

d’un revenu et les solutions de retraite. 

nous visons à combler vos besoins,  
quel que soit votre modèle d’affaires 
ou votre préférence pour tel ou tel 
produit. Ainsi, nous aborderons  
les idées de placement les plus 
pertinentes pour vous et pour  
vos clients : 

La gestion active ou passive appliquée 
à nos fonds d’investissement primés   
(couvrant toutes les principales 
catégories d’actif) et nos FNB de 
premier plan (première place en 
matière de croissance de l’actif pour  
cinq années consécutives1)

Les fonds distincts (produit le plus 
récent sur le marché, différencié  
par son caractère novateur)

La Série F, une gamme concurrentielle 
de solutions à honoraires

Une série diversifiée et à frais réduits 
de fonds d’investissement à gestion 
stratégique et tactique composés  
de FNB 

Axés sur le conseil,

Mettez l’accent sur ce qui importe le plus 

pour vous et vos clients : des solutions 
axées sur les résultats.

FOCALISEZ SUR L’ESSENTIEL 

1

BMO Gestion 
mondiale d’actifs

Marque réputée

Position de chef de file  

sur le marché

Tradition vieille de 200 ans

Connaissances sectorielles
Innovation au chapitre  

des produitsRendement 
régulier  

et stable

Perspective mondiale

Équipe chevronnée
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n str

atégique

Réseau de veille stratégique
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Nous sommes des partenaires dans  

le vrai sens du mot, car nous proposons 

soutien, idées, réseau de veille 

stratégique et savoir-faire objectif.

UN MEILLEUR PARTENARIAT 

Ross Kappele  
Vice-président à la direction et chef – 
Distribution grand public
BMO Gestion mondiale d’actifs inc. 

Notions de base sur l’expansion des affaires  
et bulletin Perspectives – Accès à des renseignements, 
à des outils et à des stratégies à valeur ajoutée 

Guides sur le MRCC 2 et trousse pour les entretiens 
sur les honoraires – Abordez les changements  
de réglementation et entamez avec confiance  
des conversations portant sur les honoraires 

Le prix des conseils – Quantifiez et communiquez 
clairement votre valeur 

Programme LindedIn pour les conseillers –  
Définissez votre image de marque et mettez votre réseau 
à contribution 

 « Les conseillers remarquent 

l’ampleur, la diversité poussée et 

l’évolution constante de notre offre. 

Nous sommes fiers de notre gamme 

complète de produits, et encore 

plus fiers des rendements réguliers 

corrigés du risque, du service attentif 

et de la valeur ajoutée que nous 

proposons en tant que partenaire. » 

Solutions mondiales. 

Stratégies mondiales. 

Soutien local.



Vous pouvez tirer profit de l’équipe 
chevronnée, des ressources et de l’étendue 
des solutions qui résultent d’un engagement 
auprès du secteur, d’une marque reconnue  
et d’une part de marché en croissance. 
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BMO Gestion mondiale d’actifs veut devenir le fournisseur privilégié des conseillers en 

leur offrant des solutions de placement pertinentes et évolutives plutôt qu’un long 

catalogue de produits. 

Notre souhait n’est pas de devenir le plus important fournisseur mondial de solutions  

de placement, mais plutôt d’être le meilleur innovateur et de proposer des stratégies 

globales et objectives qui répondent aux besoins actuels et futurs de vos clients, tout  

en étant bien appuyées par nos connaissances, notre créativité et notre savoir-faire. 

CHEF DE FILE SUR LE MARCHÉ 
Parmi les 100 meilleurs gestionnaires 
d’actifs au monde; plus de 300 G$  
à l’échelle du globe3

CONTINUER SUR NOTRE LANCÉE 
Compte parmi les 10 plus grandes 
sociétés de fonds au Canada;  
forte croissance de la part de marché4

PRÉSENCE MONDIALE, EXPERTISE LOCALE 
425 professionnels en placement 
répartis dans 25 bureaux situés  
sur 4 continents

FONDS PRIMÉS  
26 fonds ayant obtenu une cote 
MorningstarMC,2 de 4 ou 5 étoiles

22 prix FundGrade® A5

4 prix Lipper incluant le prix du meilleur 
groupe en FNB d’actions6

Présents à l’échelle mondiale, nous vous donnons accès non seulement aux marchés 
mondiaux et à de belles occasions sur la scène internationale, mais nous vous aidons 
aussi à intégrer stratégiquement des idées de placement qui améliorent votre offre. 
C’est ce qui nous permet de nous tailler une place de premier choix comme fournisseur 
de base auprès de bon nombre de conseillers estimés.

CROISSANCE MONDIALE FULGURANTE 

« 

(exercice 2015)(exercice 2009)

Source : BMO Gestion mondiale d’actifs
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Résultats de 2015 :  

En 2015, 68 % de nos actifs  

à long terme placés dans  

des fonds d’investissement  

ont inscrit un rendement  

de premier ou de  

deuxième quartile.2

68 %
d’actifs à  

long terme2

59 G$ 311 G$
ASG ASG



Réservé à l’usage des conseillers et des courtiers. Ne pas distribuer au public.

BMO Gestion mondiale d’actifs est une marque de commerce qui englobe BMO Gestion d’actifs inc., BMO Investissements Inc., BMO Asset Management Corp. et 
des sociétés de gestion de placements spécialisés de BMO. 

Les fonds d’investissement BMO sont offerts par BMO Investissements Inc., un cabinet de services financiers et une entité juridique distincte de la  
Banque de Montréal. 

Les FNB BMO sont gérés et administrés par BMO Gestion d’actifs inc., une société de gestion de fonds d’investissement et de gestion de portefeuille et une entité 
juridique distincte de la Banque de Montréal.

BMO Société d’assurance-vie est l’émetteur du contrat des Fonds de placement garanti BMO (FPG BMO) et le garant des dispositions de garantie qui en font partie.
MD « BMO (le médaillon contenant le M souligné) » est une marque de commerce déposée de la Banque de Montréal, utilisée sous licence.
1 Bloomberg, 31 décembre 2014.
2 Au 31 décembre 2015. Le rendement passé n’est pas garant des résultats futurs. © Morningstar, Inc., 2015. Tous droits réservés. Les renseignements contenus 
dans les présentes : 1) sont la propriété de Morningstar, 2) ne peuvent être ni reproduits ni distribués et 3) leur exactitude, leur exhaustivité et leur actualité 
ne peuvent être garanties. Morningstar et ses fournisseurs de contenu ne peuvent être tenus responsables de toute perte ou de tout préjudice résultant de 
l’utilisation de ces renseignements. ® La cote MorningstarMC repose sur la « théorie de l’utilité espérée », qui reconnaît que les investisseurs sont a) plus 
préoccupés par un mauvais résultat potentiel que par un résultat exceptionnellement bon et b) disposés à renoncer à une partie du rendement attendu en 
échange d’un rendement plus sûr. La cote tient compte de toutes les variations dans le rendement mensuel d’un fonds, en accordant plus d’importance aux 
variations à la baisse. Elle récompense le rendement régulier et réduit la possibilité qu’un rendement à court terme solide vienne occulter le risque intrinsèque 
d’un fonds.
3 Pensions & Investments (P&I) classe les sociétés de placement en fonction de l’actif mondial sous gestion. Pour l’année terminée le 31 décembre 2015. L’actif 
mondiale fous gestion au 31 décembre 2015.
4 Benefits Canada, mai 2016.
5 Gala 2015. La cote FundGrade est utilisée avec la permission de Fundata Canada Inc. Tous droits réservés. Fundata est une entreprise canadienne de collecte et 
d’analyse de données sur les fonds d’investissement. La notation FundGrade A identifie les fonds qui ont constamment surpassé leurs pairs en finissant dans la 
tranche supérieure de 10 % dans leur catégorie pour un mois donné. Pour plus d’informations sur le système de notation, veuillez visiter le site www.fundata.com.
6 Gala 2015. Les prix Lipper, attribués chaque année, font partie des prix Thomson Reuters Awards for Excellence décernés par Lipper, Inc. Ils visent à récompenser 
les fonds qui ont systématiquement obtenu un solide rendement corrigé du risque par rapport à leurs pairs. Les prix Lipper sont basés sur les notations Lipper 
de rendement constant; il s’agit d’une mesure de rendement corrigé du risque qu’on calcule sur des périodes de 36, 60 et 120 mois. Les 20 % de fonds les plus 
performants dans chaque catégorie sont nommés Lipper Leaders for Consistent Return et reçoivent une note de 5; les 20 % de fonds de la tranche suivante 
reçoivent une note de 4; ceux de la tranche du milieu, une note de 3; ceux de la tranche suivante, une note de 2; et les 20 % de fonds les moins performants se 
voient attribuer une note de 1. Le fonds Lipper Leader for Consistent Return le plus performant dans chaque catégorie remporte le prix Lipper. Les notations des 
prix Lipper changent tous les mois. Pour de plus amples renseignements, allez à www.lipperweb.com. Bien que Lipper déploie tous les efforts raisonnables pour 
faire en sorte que les données contenues dans les présentes soient justes et fiables, elle n’en garantit pas l’exactitude.
7 Taux de croissance annuel composé.

Une expansion à l’échelle du monde  
et près de chez vous.

Nous avons étoffé nos équipes de vente régionale afin  

de mieux vous servir. Dans le cadre de notre engagement  

à soutenir votre croissance, nous avons également conçu  

une série d’outils novateurs sur la gestion de l’exercice 

professionnel qui abordent la complexité, les pressions  

et les contraintes de temps avec lesquelles vous  

devez composer. 

Communiquez dès aujourd’hui 
avec votre équipe de vente 
régionale pour vous renseigner 
sur nos initiatives d’expansion 
des affaires et allez au  
bmo.com/gma/ca/conseiller.


